
Avant l’installation de SAP: Défis et Opportunités

• Pas d’intégration entre les outils de gestion commerciale et la gestion d’entrepôt.

• Niveau d’automatisation insuffisant.

Pourquoi SAP Business One et OPTI-ONE

• L’utilisation d’un ERP SAP rassure notre clientèle.

• Le périmètre fonctionnel de SAP Business One était adapté à notre problématique.

• OPTI-ONE est une entreprise à taille humaine, sachant travailler avec les PME.

Après l’installation de SAP: Création de valeur

• Système de réservation performant lors de l’enregistrement des commandes.

• Cockpit pour le pilotage opérationnel permettant de se libérer d’Excel.

• Echanges bidirectionnels entre la solution SAP Business One / Produmex, avec des robots de

prélèvements MECALUX

• Communication de SAP Business One avec les EDIs GOLDA , pour l’automobile et @GP pour les autres

marchés.

• Interfaçage de notre site WEB et de SAP Business One

• Interfaçage avec nos transporteurs.

KS TOOLS fait le choix de l’outil SAP Business One ® pour gérer 

l’entreprise.

« Nous sommes engagés dans un processus

d’amélioration continue avec SAP Business One,

OPTI-ONE et PRODUMEX ; les solutions d’aujourd’hui

ne seront pas forcément adaptées aux défis de demain.

Nous avons même mis en place un environnement de

tests pour évaluer les améliorations… »

Alexande WEBER IT Manager KS TOOLS

KS Tools

PDA Région de Brumath 

1 rue de Londres

67670 MOMMENHEIM

FRANCE

https://www.kstools.fr/

Industrie

Industrie

Produits et Services

Distribution d’outillages 

professionnels dans le 

monde entier au travers 

d’un réseau de 

distributeurs

SAP Solutions

SAP Business One

PRODUMEX

B1 Mobile
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Partenaire

Connectés à SAP Business One

grâce à B1 MOBILE, pour fournir

la meilleure information sur le site

de leurs clients.

25 commerciaux 0 papier

C’est l’objectif que s’est fixé KS

TOOLS. Les processus sont

fortement automatisés depuis la

réception des commandes

dématérialisées jusqu’à la remise

des colis aux transporteurs.

KS TOOLS, fabricant d’outillage à main professionnel, occupe la seconde place sur le marché français. Les

marchés adressés par KS TOOLS sont plus particulièrement l’automobile et l’industrie, ainsi qu’une

nouvelle marque destinée au grand public. La commercialisation se fait au travers d’un réseau de

distributeurs dans le monde et par internet. L’entreprise a choisi SAP Business One en 2013.

Revenu

40M€

Employés

100

https://www.kstools.fr/

